8 Sachsen .

Geschift
mit Hin-
dernissen:
Ringo

Miiller

(26) aus
Seiffen

verkaufte [

Weih-
nachtspy-
ramiden
an die Ja-

Die Betten sind kiirzer, Wasch-
becken tiefer, U-Bahnen voller.
Ringo Miillet: (26), Geschéaftsfiih-
rer einer Seiffener Kleinkunstfir-
ma (25 Mitarbeiter, 2,3 Mio. Mark
Jahresumsat?), wollte in Tokio
Holzpyramiden verkaufen.
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Der Japan-Knigge eines

Schwerer als gedacht: Die Reise
kostete doppelt soviel, wie er an
Auftragen einheimsen konnte.
Mit seinem ,,Knigge fiir Handler“
verrét er jetzt, wie man’s richtig
macht.

Lektion 1: Japaner kaufen nicht

iffener Unternehmers

die Katze im Sack. Deshalb unter-
suchten sie zuerst die Weihnachts-
pyramiden wie diensteifrige Zoll-
beamte. ,Die wollten ergriinden,
warum sie sich drehen, tippten auf
Miniatur-Solarzellen“. Merke: An
simple Erklirungen glaubt im
High-Tech-Land Japan niemand
mehr.
Lektion 2: Du bist nichts - deineVi-
sitenkarte ist alles. ,, Wenn sie nicht
auf einer Seite japanisch beschrif--
tetist, kommt ganz sicher kein Auf-
trag zustande.“ Das kleine Papp-
kértchen muf} auBerdem exakt 9,4
x 5,5 cm groB sein - damit es in die
Einheits-Etuis der Japaner pafit. .
Lektion 3: Ja heift noch lange nicht
ja. Japaner lieben Bestdndigkeit.
Obwohl sie Miiller bereits bei der
Messe im vergangenen Jahr Auf-
trége versprachen, kamen sie erst
diesmal zustande.
Lektion 4: Putz Dir nie die Nase in
Gegenwart eines Japaners. Denn
dann ist er todlich beleidigt. , Hof-
licherist es,dezent zu schniefen.“

Obwohl das groBe Geschift aus-
blieb, fliegt Ringo Miiller néichstes
Jahr wieder ins Land des Léchelns
und vertraut auf Lektion 5: Beim
dritten Zusammentreffen werden
Japaner plétzlich ganz kaufwiitig.
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